英语培训班加盟连锁
《K12教育培训机构OMO专项调研报告》指出，由于疫情期间OMO教育模式被广泛的宣传和讨论，OMO理念在K12教培行业的渗透率大幅提升，达到91%。做好线下向线上逐步渗透，形成线上线下并行共存的服务体系，也是目前教育机构发展壮大的必选项。

 聚焦疫情之后的线下教育，其实无论是教育管理部门、学校还是机构，无论是教育者、家长，还是学生，无一能独善其身。此刻虽是线下教育的背水一战，但任何时候机遇始终与挑战并存！
 线下教育是现在，线上教育是未来，这是疫情前教育领域的共识，但疫情让时空转换，行业内呈现出线上火爆、线下却生存艰难的两重天现象。线下机构如何在后疫情时期更快的拉回时差，适应与在线教育争抢份额的实际情况，是所有线下教育机构都要思考的生存问题。奇速英语加盟代理咨询微信号ytxwz180
 一、OMO转型只是时间问题，谁抢占先机，谁就赢得未来。
 有人说，经过此次疫情后，教培业线下:线上比例，可能从1:9变为3:7，这个变化可能将导致大量的线下机构会死亡。所有线下教育机构的获客方式、经营和服务必须要向在线企业模式靠拢，这就是OMO的精髓。对线下机构，门店就是你的流量池；而对于线上教育，你的微公众号、APP将变成你的流量池。在疫情前，可能还有很多企业抵制线上转型，而疫情即将结束，趋势从未如此清晰的摆在我们面前，教育OMO的升级不再纠结，转型只是一个时间问题。
 二、面对疫情诸多冲击，山西校外培训机构寻求奇速优课OMO对策自救。
 受疫情影响，小规模的培训班面临倒闭关门的情况也有。但是有的培训班也第一时间与家长进行了沟通，在疫情期间一直与家长们保持了密切联系。2020年3月1日，来自山西运城的李校长成功加入奇速英语旗下一站式英语学习平台奇速优课OMO。
 李校长为了女儿学习英语，在网上多次了解到奇速英语，正值此次疫情，孩子只能在家学习，就让孩子参加了奇速英语举办的0元60天时文阅读打卡特训营和0元30天单词突击打卡特训营活动。发现奇速优课一站式英语学习平台，很符合当下小学、初中、高中学生学好英语的需求，市场大，并且有了平台，奇速英语国家专利词汇课程也在上面，很好推广。就毅然决然加入奇速英语奇速优课合伙人。
 李校长说，成为奇速优课代理后，可以用赠送的爱心学习账号卡等做蓄水工作（留住老生当福利、送给新生当礼品、送给学校做公益(、新老学生可报班）。可以多做30天单词打卡30天阅读打卡的活动，30元保证金坚持30天，全额退还，增加用户粘度，坚持的学员和家长学习使用后就会认可这些学习产品。以现在的消费能力，30元钱让孩子坚持学习的还是很多。这样口碑和粘度建立起来就可以，接下来就可以推学习套餐年卡，开通优课VIP，这样学习和推广两不误，超值更有利于学习。刚加入奇速优课这几天，我打开平台的文章分享，就已经赚了一些课程的返利点，操作轻松，分享简单，引流容易。
 除了李校长，奇速优课的其他校长们表示，最近很多家长愿意给孩子奇速英语奇速优课网课课程。考虑3个主要原因，市场前景广：
第一、家长看孩子自身学习状况。孩子本来英语成绩就差，因在家也没有认真学习，更差！
第二、奇速优课价格实惠，因为疫情大部分家长都开始缩减用度。开学后，各大培训机构补习复苏，很多价格昂贵，能找到合适孩子价格实惠的补习班太少了，大部分家长给孩子选择奇速优课因为每天就只需要1元钱服务费。
第三，家长看品牌。奇速英语是大品牌，一直抓单词重阅读，对于小初高学生学好英语效果明显。
 三、为什么加盟代理奇速英语奇速优课OMO项目一定会火起来，奇速优课主要有五大主要功能：
1.线上作业（专利单词和阅读课程，都拥有配套的作业练习）
2.线上复习（同步微课重难点视频讲解）
3.碎片化学习（时文阅读、单词突击都可以每天花15分钟去学习）
4.数据采集（平台上的课程学习效果都可以根据大数据精准分析和推进进阶学习课程和内容）
5.通过数据分析提供学习和复习指导及建议（“ 教、学、练、评、测”五大环节，每一个环节都做到及时反馈、数据呈现，完整记录学生学习行为，全方位跟进学生学习习惯。并通过对学员学习数据分析，出具测评报告）。
6.招生引流是关键。很多校长最担心还是招生引流平台。奇速英语“优质资源+大数据”的自动招生引流系统让学生主动上门，解决了培训机构最头痛的招生难题。
该系统提供智能招生学习管理引流系统，家长只要一扫二维码，校区就可以自动获取家长的微信号（手机号），并且永久锁定家长微信号，并精准定位家长的位置，家长还可以使用该系统提供的免费优质奇速英语原创学习内容后，通过后台学习大数据的记录，分析出孩子学习的薄弱点，对加盟校区、市场人员与家长沟通提供真实有用的学习数据，极大提升新生报班率。
 奇速英语学员案例：
奇速英语课程培养了60 多位全国中高考状元，学员坚持完成课，成绩平均涨分20%。1,000,000 个家庭选择奇速英语品牌进在线课程/夏冬令营/学习软件/图书等。
 奇速英语合作案例：
400 多家分校及合作公办校：现正与校外培训机构（现全国有400家奇速加盟分校），教育局公私立学校（几十家）合作双师课堂，和第三方平台（TPTV中国电信移动联通，OTT欢网，爱奇艺等）合作。
 四、奇速英语奇速优课加盟项目扶持政策
奇速优课绝对是线下机构的OMO转型的最佳选择，送平台送课程。将教学和服务全部OMO，“线上教学+线下教学+线上服务+线下服务”。这是一场革命，是整个生命系统和运营逻辑的转变。奇速英语针对组织能力的团队建设、系统支持、运营管理模式、获客方式、教学、教务体系等一切方面都会提供管家式全方位服务。在这次疫情中，对于大家来说是一场危机，但危机中就有危，也有机，相信在危机中，机构的掌门人们只要冷静思考、沉着应对，也可以逆风而起。
转为OMO教育新模式是现在最好度过疫情的方式之一，没有平台课程可以借用度过疫情难关！从今年3月开始，打破传统应试教育方式的--教育OMO模式的奇速优课成为了教培机构的新生机，并得到全国各大老师校长、中小型教培机构、加盟商们的青睐。很多中小型教培机构加入奇速优课OMO成为合伙人。奇速优课是奇速英语教育集团旗下在线英语学习一站式平台，是一款融合3岁至18岁学生英语学习的在线英语资源教育学习平台，是由中小学英语教育专家蔡章兵教授联合62位英语特级教师、1600多位英语高级教师教研团队匠心研发。并融合了奇速英语快速涨分12字真经“抓单词，重阅读，夯基础，授方法”。注重培养小初高学生兴趣、习惯、方法、思维的教育理念，融合全国首创7311 独家训练模式，个性化混合教学，实现教、研、学、测、评练一体化。实现学生7天学会3年单词，英语阅读又快又准，轻松学习，高效涨分。省去下载软件烦恼，打开微信公众号搜索“奇速优课”即可免费体验学习。
