五一活动方案范文
活动主题：放价送礼抽大奖
活动口号：睡云澜惠rdquo;动顾客，不服不行
今年国家出台新的房地产政策，带来家具市场销售的低潮，为了答谢广大新老顾客对睡云澜家居多年来的支持与厚爱，增加睡云澜的市场占有率，提升睡云澜的品牌知名度，并且将真切的实惠传送给每一位支持睡云澜的顾客，现推出5.1大型促销活动rdquo;
活动时间：2011年5月1mdash;5月7日
活动内容：
一、进店有礼
在活动期间，凡进店的顾客可获得精美礼品一份。二、睡云澜将放价进行到底，不服不行
在活动期间，睡云澜全场5.8折
三、购物送礼
活动期间在睡澐澜购物均有礼品相赠。
1、购睡云澜布床送面容一套
2、购皮床折后
1)满4580元送皮具护理液一套
2)满5999元送皮床靠背搭巾一套
3)满6888元送专业上门皮具护理一次
)满8999元送搭巾一套、护理液一套、护理一次
备注：以上奖品特价商品不参加赠送活动。
四、套购有礼rdquo;
活动期间，凡在睡云澜购买两套软床的顾客，送棉床笠一条(特价商品除外)。
五、礼上有礼rdquo;
凡在睡云澜购物的老顾客，凭有效凭据在活动期间均可领取精美礼品一份，并可参加抽奖活动。
六、抽大奖名不虚传不服不行
1.凡在睡云澜购物的顾客，满500元送抽奖卷一张(以此类推)
2.抽奖时间：2012-5-615:00
3.一等奖1名：睡云澜价值3980元软床一张
二等奖2名：睡云澜价值980元标准垫一张
三等奖3名：睡云澜价值388元棉床笠一个
幸运奖20名：精美礼品一份。(价值10元)
七、保价政策
月凡在睡云澜购物，均可享受5.1活动政策，我们会在您的订货单或全款单上注明。如发现不能享受5.1活动，我公司将给您承担
全部费用。
二、具体操作方案：
(一)前期工作：
1、与商场领导沟通，主要是场地、人员、物料的支持。
2、4月28日检查商场和现场物料。
3、活动统一说辞的提炼
、把广告策划内容全部准备到位，为活动做准备。
(二)内部传播
1.店内摆放_展架以及悬挂吊旗。
2.开员工会议，传达本次活动的具体内容，让每个人知道自己的本职工作。
3.了解同类产品市场及竞争对手的具体情况，集思广益，做出正确的市场动态分析。
.对各专卖店人员进行实底摸牌，节前培训，学习销售技巧.提高销售业绩。
5.进行多元化收集客户资源，为活动做准备。
6.对各专卖店导购员前期所有的意向客户分析归类，使之成为准客人户。
7.对已购买本专卖店产品的老客户进行预约或跟踪式回访，让他们身边的朋友了解并购买我们的产品，做好相应的口碑宣传。
三、费用预算：
1.DM单费用(2000张_、共计500元)
2.吊旗费用(100个_元、共700元、悬挂吊旗公费200元、共计900元)
3._展架费用(2个_0元、共计100元)
.礼仪小姐(10个人_天_00元、共计3000元)
5.广告桁架费用10000元
6.奖品费用(抽奖礼品软床1张共1500元、床垫2张_30元共1060元、棉床笠3个_70、共510元、雨伞500个_0共5000元、其他礼品3000元共计11070元)
7.礼品卡片费用(200张_、5元、共计100元)
8.手提袋费用(500个_.2元、共计1100元)
9.午餐补助22人_0元_天共660元(5.1-5.3)
午餐补助10人_0元_天共400元(5.4-5.7)
10.饮料、瓜果、小吃等100元_天共700元
11.店面氛围布置1500元
以上初步预算合计为：30050元
四、要求：
1、公司人员大力配合，一定要把活动精神传达到每个部门的员工。
2、部门负责人和活动组织人员要尽心尽职，各店配合好此活动。
3、活动期间所有人不得休假、请假。
睡云澜明珠店
