元旦美发店活动方案范文
1月1日：元旦活动主题：喜迎元旦，爱上你的秀发!
活动内容：
○1购买瑛派儿倒膜388元(成本65元)，顾客可获得300元现金券，可做烫染区和外卖产品消费，另还可获得6次免费护理，每次只加收15元洗头费;○2员工提成每套20元，，次日早晨开例会时发提成，并分享第一名的销售经验;
活动操作：
○1制作镜面贴，上面内容：欧莱雅倒膜188元/次，瑛派儿倒膜128元/次，威娜倒膜108元/次‖，贴于镜面上;
○2制作活动宣传海报、横幅等，制作宣传彩页进行外部发放;制作现金券，上标明使用期限和不设找补;发短信将活动内容告知老客户;
○3在收银台或店内其他显眼处将倒膜进行堆码，增强广告和视觉效果;可以在倒膜上贴上一些虚有的顾客姓名，制造出热卖的印象，利用“从众心理”积极引导消费;
○4活动推广之前就要对全体员工进行相关培训。
参考活动主题和广告语：○1飞扬元日，喜迎新年，好礼送不断。
