渠道销售专员职责精编范文
1、分析客户需求，总结市场，行业特征及规律，完成新客户开发。
2、客户关系的日常维护，二次开发以及深度合作。
3、定期完成公司制定的拓展目标(天、周、月)，并定期对项目进行总结、分析
