2023瓷砖315促销活动方案
一、活动主题：给你一个不一样的惊喜
厂价风暴-----大奖来袭
副标题;厂价任你选---金蛋免费砸
二、活动时间：
2013年6月8日—月30日三、活动内容：
★一重惊喜
1元定金百倍升值
凡在活动时间内到店交1元定金，活动时间内可抵488元现金(瓷砖可抵288元瓷片可抵200元)
★二重让利
厂部让利优惠共享
凡在活动时间内交现金3000元以上的客户，可享受货额全额再优惠8%(特价产品除外)
★三重钜惠
厂价直供，超低实惠
云梦石指定产品：原价：168元\片3.15特惠价：42元\片金镶玉石指定产品：原价：188元\片3.15特惠价：45元\片线石指定产品：原价：188元\片3.15特惠价：58元\片
★四重好礼
超值好礼
真情赠送凡在活动期购买新中源产品满8千元即可享受免费赠送的5平米小地砖，满1万免费送XXXXX,M满1,5万元免费送XX品牌马桶及优秀铺贴师傅免费推荐。
(礼品以店内实物为准)
五重大奖;满多少送抽奖卷多少张，按排抽奖。
四、活动要求第一阶段：
3月1日——3月3日推广活动主要要求——小区定位，锁定交房小区或正在装修小区
要求做到：通过有效的小区调查，全面了解本区域内所有小区的基本情况，将小区划分重点宣传小区、次要宣传小区。并对重点小区进行突破，如业主信息、小区内广告等宣传一定要跟踪落实到位。
第二阶段：3月4日—7日活动所需要物料制作要到位，室内要营造出销售气氛，户外要进行全面的预热宣传，做到一个势出来
1、活动前期操
形式：①软性文章或促销宣传广告
②店外挂海报、X展示架、巨幅广告、条幅②大众报纸(发行量大的地方百姓报纸)投放广告
要求做到：Ⅰ，大报采用头版报眼套红、小报头版下1/4通栏套红，连续多次投放;
2、户外气氛营造
1、展厅内布置
活动产品要进行重点装饰：要贴活动特价砖标。展厅内要悬挂吊旗。
2、物料布置
(1)活动单张县级5000份---地级10000万。
(2)展厅里面布置活动促销内容X展架4个
(3)条幅在店门口悬挂活动条幅(客户任选制作)
内容:给你一个不一样的3.15新中源陶瓷特价基础再降8%定金百倍升值火热进行中
(4)海报20张(在交工的小区或陶瓷市场张贴)
3、路演布置
经销商可以根据自己所在市场情况安排路演,以增加活动的销售气氛。
、彩虹门
在店门口布置彩虹门增加活动气氛，有效体现活动主题。
3、终端要求
1)产品要求
终端各分销商产品展示要统一展示，并根据产品类别活动产品要重点进行包装，所有活动产品要放在主要展示位。
2)美化要求
活动产品要张贴与其它产品区别的爆炸卡等美化物料，价格标签要统一，并且如有条件的可以用重点包装，让顾客能一眼看出活动产品。3)户外要求
各个专卖店要有活动条幅，活动海报，并且各个专卖店要有X展架，并且放在商场门口或卖场门口，如有条件的话可以制作户外喷绘或升彩虹门以营造终端活动气氛。
五、活动宣传
1、电视台流动字幕
宣传时间：2013年3月1日—3月15日
字幕内容：地砖大买赠--瓷片免费送。给你一个不一样的3.15新中源陶瓷在特价基础上
厂部再降8%定金升值百倍，瓷片免费赠送。精美礼品等你来拿，机会难得，快快行动!
详情请咨询店内营业。电话：XXXXXX地址：XXXXXXX2、短信群发
宣传时间：活动时间内每周三、周五各发一次
短信内容：瓷砖大买赠---瓷片免费送，给你一个不一样的3.15.新中源陶瓷特价基础上厂
部再降8%定金升值百倍，精美礼品等你来拿，机会难得，快快行动!
详情请咨询店内营业。电话：XXXXXX地址：XXXXXXX3、流动车辆宣传
宣传时间：3月7-8日—15月16日---22--23日(效果延伸)
宣传内容：制作活动宣传车，在繁华的街道进行宣传，以提高活动的宣传面。4、县城DM单
宣传时间：每周2次全版或2分之一版宣传内容：新中源活动内容5、人员散发宣传单张
宣传时间：每周2次全版或2分之一版
宣传内容:经销商根据自己情况安排人员针对小区或繁华的街道进行全面的宣传。六、活动操作及时间流程：
注：(物料根据区域需要，广告公司自己制作)
1、各个区域经理负责本区所有客户的检查、指导，业务经理负责客户跟踪落实及活动的开展。2、公司市场部负责物料的设计。
3、活动所需物料制作费用由经销商自行承担。
