向客户的致辞范文
尊敬的各位来宾，亲爱的朋友们：
大家上午好!
龙含宝珠辞旧岁，蛇吐瑞气贺新春。回顾x，有过艰难、有过险阻，但这一年因为有大家的理解支持，我们依然在阔步前行，不断进步!值此新春来临之际，我首先代表x向一直关心、支持我们的各位新老朋友表示深深地谢意，并致以新年最美好的祝愿!愿我们在新的一年里携手同奋斗，并肩创辉煌!
过去的x年，是不平凡的一年，肩负着“x，x”使命的x人，在过去的一年，和衷共济、争先进位、直面挑战、追求卓越。x年，大客户部紧跟信息发展潮流和客户需求变化，持续加强创新能力和精细化管理，大力提升x能力，全面发展x，深入挖掘x业务，主力推进x运营，以满足企业日益增长的x需求。
旧岁已展千重锦，新年再进百尺杆。在继往开来的x年，我们将坚定信心、精细管理，奋力迎接更大的挑战，努力实现新的跨越。x年，公司将继续挖掘、优化x等产品，锻造x工程，为各企业带去更为精良的产品，为广大客户带去更为便捷的服务。
新的一年，又有新的企盼、新的风采、新的征程!充满机遇与挑战的x年的风帆已经扬起，请允许我再次向一直关心支持我们工作的新老客户表示深深的感谢，向一年来艰苦奋斗在工作一线的全体员工致以最亲切的问候，同时恳请大家继续对公司发展给予大力的关心和支持!
最后，再次向各位尊敬的来宾致以最诚挚的新春问候，恭祝大家身体健康、事业兴旺、阖家幸福、万事如意!
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尊敬的各位领导，各位来宾，女士们、先生们：
你们好!
很荣幸能够作为将军企业长安瓷砖的一级经销商代表在这里发言，首先感谢将军企业给我的机会，这是对“秘书工作”经销商三年工作的肯定，对我个人来说也是一种荣誉。
同将军企业长安瓷砖合作的三年，我亲眼见证了一个品牌从小到大，从弱到强的发展历程，长安瓷砖产品由单一瓷片系列到仿古砖，抛光砖系列的扩充，以及品牌形象不断完善，由专卖区到专卖店的终端建设等诸多方面，可以说，长安瓷砖的进步速度是惊人的，到目前为止，营销体系的完善，质量、技术、服务、宣传的提高，已使它具备了挑战名牌的实力。销售长安瓷砖过程，也是我个人心理转变的过程，一开始接触长安瓷砖，除了看到其花色比较领先，企业口碑在行业比较好之外，其它的如质量，售后服务都不了解，一度我的家人还持反对态度，但我看好柳总的思路，看好将军企业的发展后劲，于是说服我的家人，加入了长安经销商团队，我的第一批产品卖出后，我发现它是零投诉，从客户那里反馈过来的使用情况及对产品花色的评价也相当高，令人惊喜的是，常出现一个地区的分销商推荐其他地区的分销商来专门洽谈经销长安瓷砖，这让我大大增加了对长安瓷砖的信心，意识到将军企业没有夸大长安瓷砖的质量优势和花色优势。于是我开始有意识的加强长安瓷砖的推广力度，在“秘书工作”陶瓷市场二期做了两幅大型广告，做了两个四百平米以上的专卖店，同时也加大了对分销商的广告支持，这些措施取得了良好的经济效益。三年迈了三大步!
之所以愿意经销长安瓷砖，除了它质量好，花色新颖以外，还因为它有很规范的市场政策。我觉得将军企业对市场的控制能力是非常出色的，对其产品的市场定位也非常恰当，价格合理并且具有相当高的稳定性，这对我们经销商的销售工作是一个巨大的支持。我们不愿为厂家政策的朝令夕改而疲于奔命，不原为市场的混乱无序而付出无获，我们的任务只是需要向消费者推荐一个质优价廉的产品，和一个值得信赖的品牌，这极大降低了我们销售工作的难度和压力，经销长安瓷砖，我们觉得很放心。
我与柳总认识很多年了，但是要做他的产品经销，还是有过疑虑，有过彷徨，事实证明了，长安瓷砖的确是好品牌。将军企业的柳总想经销商之所想，急经销商之所急，制定所有的营销政策都是以达到双赢为出发点;企业营销总经理陈总，长安品牌赵总为人坦诚，办事干练，热心周到，区域经理和跟单业务熟练，工作认真，配合默契，我们经销长安瓷砖觉得很舒心。在这里，我特别感谢将军企业打造出这么出色的品牌和营销团队。我们与将军企业长安瓷砖携手共进的三年，也是“秘书工作”x(经销商的企业)飞跃发展的三年，我们的合作是愉快而富有人情味儿的，我们的联盟是稳固而富有战斗力的，今天将军企业抛光砖的上市，更加坚定了我们一级经销商的信心，从近期的新展厅的落成，不透水瓷片的转产和今天的大会上，我们也感受到了将军企业长安品牌从未有过的力量，我坚信国内所有的经销商与贵公司的合作前景将会更加美好，来年的市场将会留下我们浓重的一笔。
谢谢大家!
