渠道拓展经理岗位的主要职责
职责：
1、针对公司电商红人项目落地需求寻找优质的供应链合作商家进行开发与维护;
2、能快速与优质供应商建立关系，深入把握客户需求，寻求合作机会并推动项目实施，确保客户满意度并建立长期的合作伙伴关系;
3、不断了解行业及竞争对手的发展动态，适时提出应对策略;
、完成优质供应商竞调、评级、资源库的建立，完成洽谈、签约。
职位要求：
1、大专及以上学历，摄影摄像相关专业优先;
2、两年以上互联网广告，媒体，自媒体行业相关从业经历或2年以上电商运营经验，对社会化媒体(微博，抖音，小红书，微信等)电商红人有一定的理解与认知;
3、有良好的渠道开拓工作经验，有服务过4A广告公司，本土广告agency者优先;
、具备良好的客户沟通及把控能力，有较好的客情公关和服务能力;
5、有激情，有活力，管理经验;勤奋踏实，抗压性强。
