电器代理合同范本
甲方：(以下简称甲方)
乙方：(以下简称乙方)
经甲乙双方友好协商，就乙方地区代理销售达成如下协议：
一、代理产品、区域、期限：
1、甲方授权乙方为甲方产品在地区内独家排他代理，并保障乙方在销售区域内的长期利益。具体区域指：
2、代理期限为年，从本协议签订之日起至2016年11月1日止。合同期结束后，双方可续约。
二、双方责任、权利：
1、甲方保证不在乙方区域内授权其他代理商;
2、甲方保证乙方产品供应，并提供相关的证书文件及其他产品宣传资料;
3、甲方应免费对乙方进行技术咨询、培训、指导;
、甲方应当提供设备维护和售后服务的技术支持。
5、乙方保证按时支付货款。
6、乙方保证不向代理区域外销售。若需销售需得到甲方书面同意。
7、双方互有为对方保守商业和技术机密之义务。
三、经销条件：
1、乙方在本协议签字之日起七日内，首批进货2台台式电脑,1台笔记本电脑。(基本出样机型)
2、协议签定3个月内为产品推广期，不计销售任务;之后每个月按前3个月的销量平均数计算。
3.甲方首批支持乙方2节展柜，(展柜收取其价值的50%的押金，合作1年后退回)，后期根据销量和合作时间提高支持额度，及其他相关支持。
四、产品质量及售后服务：
1、甲方保证产品及配件的质量，对直接用户产品承诺所有产品及配件均为厂家正规货源，享受厂家规定的3包政策。
2、甲方的产品及配件的技术和售后服务标准以产品说明书和保修卡所列条款为准。
五、价格：
1、所有单价均为人民币不含税价格，若市场价格变化，由甲乙双方根据市场需要另行商定进行调整。
甲方应保证乙方所获得价格**厂家规定销售价格，乙方如发现其他代理商的低于其获得的销售价时，乙方有权利按照此最低价执行，乙方并有权要求返还之前的价差。
甲方如需调整售价，需在3日前通知甲方，如甲方未通知的，甲方涨价则乙方继续执行原来价格。
2、结算方式：基础出样机型为现款结算，节假日，及其他销售旺季，甲方根据实际情况短期提供其他机型货源，其结算方式是出货后付款，但当甲方该产品库存不足，乙方应立即还回。
六、售后服务八、违约责任：
1、若一方违约应承担相应的违约责任，给对方造成损失的按国家有关法规承担相应的赔偿责任。
七、其它：
1、因履行本协议所发生的一切争议应通过友好协商解决。如协商不能解决争议，则由甲方所在地法院管辖。
2、本协议从签字盖章之日起生效。
3、本协议一式两份，甲、乙双方各执壹份，具有同等法律效力。
甲方：乙方：代表人或代理人：代表人或代理人：
年月日
