医药代表岗位职责说明
1、熟练掌握公司及产品相关知识，确保准确无误向客户传达信息。
2、协助区域经理进行销售预测，并制定辖区目标客户开发策略。
3、具体负责医院、医生及病人的开发工作，并负责货物的调配及货款的协助催收。
、根据客户的特点合理分配销售资源，确保完成销售指标。
5、定期上报销售完成情况及销售计划，建立辖区客户档案。
6、根据销售指标制定腹透中心工作计划、目标客户数、每日有效拜访客户数、病人数目增长数目。
7、协助区域经理收集市场信息，并根据信息协助制定销售策略。
8、严格执行保密制度，各类价格、信息切忌外泄。
