销售自我介绍三分钟范文精选
各位领导大家好!首先请允许我自我介绍一下。我是来自__省的__。我喜欢读书看报，因为它不但能丰富我的知识，还能拓展我的视野。我喜欢篮球，因为它既可以磨砺我的意志，还可以强健我的体魄。那么我到底是个什么样的人呢?我是一个做事严谨认真、热情、执着、有坚强意志的人。
今天我竞聘的是销售代表一职，在此我想谈谈自己对营销的理解。21世纪是个充满挑战、压力和机遇并存的世纪。正所谓“适者生存”，自中国加入世界贸易组织以来，市场变化日新月异。“营销”成就梦想，带给人财富，让越来越多的人主动去了解它走进它。但是营销不等同于推销，推销其实是营销的重要组成部分。要想做好营销工作，首先就要做好自我推销。要主动的'让一个陌生人信任自己。只有客户相信自己，才会相信自己的产品，才能更好的将产品推入市场。我想“做人，做事，做生意”便是这个意思吧!
我觉得作为一名销售代表，不但应该具备一定的营销知识外，还应具有良好的沟通、协调能力，能够吃苦耐劳，具有良好的团队合作精神，讲究职业道德。如果这次我有幸竞聘上销售代表，我想打造一个平台，让自己的同事在一种轻松却不失严谨的氛围中工作，大家相互合作，具有良好的团队精神。
同时我认为，营销也是一种服务。既然是一种服务，就应该努力做到让大家满意。用热情和真心去做好每一次销售。激情是一份工作中不可或缺的要素，是推动我们在工作中不断创新，全身心投入工作的动力。激情以及挑战自我的意识，我相信我能胜任这份工作。
“诚信是我们合作的基础，双赢是我们共同的目标!”我愿与__企业一起发展，一起创造辉煌的历史!
