从事房产销售面试怎么自我介绍
姓名：陈窦职业：房地产经纪人年龄：28本人经历：从2000年开始在北京宣开房地产开发公司从事一手房销售工作，2005加入链家房地产经纪公司从事二手房经纪工作.现加盟于Century21专做北京底墒~独楼~土地~北京中央别墅区的高端租赁买卖.个人名言：古有晋商现有浙商将有苏商.做生意不为了赚取利润，而是赚取人心.
作为您的地产经纪,置业顾问,我很高兴为您提供房屋买卖及相关的全方位,一站式服务,包括:
1.地产评估
由于房地产不可移动的特性,周边环境是影响房产价值的主要因素之一.有时相邻街区,近似年代,格局和面积的两座房屋价格可相差几万元不等.对于您选择购买或出售的房产,我将综合多种因素包括同一区内相似房屋近期成交价格,周围环境的影响,本地区房产市场的动向,以及买家/卖家预期等为您的房产做出免费评估,并可出具评估报告,使您对房屋的价值了然于胸,做到知己知彼,以便在交易中获取最大收益.
2.按揭贷款
多年来在工作中,我公司与多家银行,信用社,以及贷款公司形成了成熟的合作伙伴关系.我们会为您免费设计出最合适您的贷款方案,并提供优质服务和优惠的利率,使您不用为贷款而奔波于银行之间.另外,在选房之前于银行取得免费的贷款额度与条件的预批准将会使您的选房工作更加有针对性和信心.
3.房屋买卖
(1)代表买方
除了上述的地产评估和实地看房工作外,我将带领您走完房屋买卖的全部流程,准备北京标准的买卖合同,并以我的专业知识和经验为您提出指导与建议;代表您与对方进行谈判,审核文件资料,查询产权信息,协助房屋检验,产权过户等工作,直至您拿到您理想家园的钥匙并顺利入住.
(2)代表卖方
除了上述的地产评估工作以外,我将以多种形式推广您的房产,包括:我公司网站,焦点,搜房等其他地产推广网络,本地报刊,与其他地产经纪的交流,OPENHOUSE,广告直投,购物中心展示台宣传等方式使您的房屋得到最有效的推广.从开始与买方谈判到最终您得到售房款,使您及时以满意的价格售出您的房产.
.过户登记
我将协助公司过户专员完成为您购买房屋的按揭贷款,登记过户等法律手续,并解答您的各类法律问题.公司法务部将为您提供优质服务.
5.安家服务
如您有需要,我很高兴为您的新家的装修,改造推荐专业的装饰施工公司为您服务;为您的乔迁联系优惠的搬家公司.
