经销商发言致辞稿精选大全
尊敬的各位来宾、经销商、媒体朋友们：
大家上午(下午)好!
首先，对各位在百忙之中莅临本次会议深感荣幸，同时对全国各地经销商朋友的到来表示热烈的欢迎和衷心的感谢。
本次会议的主题是：荣誉八载今朝起航
这2天，我们将和广大经销商朋友一同分享公司20__年销售工作取得的丰硕成果，明确华天成电器有限公司未来的品牌发展规划，并确立公司20__年的营销战略，布局20__年全国的销售工作，同时我们将对多年以来为公司的发展做出杰出贡献的优秀经销商们进行表彰和奖励。
20__年，公司利用8年多的海外贸易上亿元的订单生产经验，在应对市场变化时进行了有效的转型，抢占先机，在国内已超越了大部分的竞争者，实现了逆势高速增长，达到了跨越式的发展目标。在这一年里，我们公司的营业收入突飞猛进，我们的业务领域不断的扩展，我们的企业品牌更加的深入人心。在全国经销商同事们的精诚团结、众志成城的奋斗下，圆满的完成了20__年的各项工作指标。回顾20__年，华天成硕果累累，去年6月份，华天成首批成为节能补贴的品牌，参与了由中国热泵产业联盟主导下的“空气能节能科普万里行”活动，与《热泵市场》杂志社、慧聪热泵网、热泵商学院、中国热泵展等展开了深度合作，同时还与全国1000多家大众网络媒体展开了广泛的合作。在这1年里，华天成公司还被多家权威机构评选为“空气能热水器行业十大品牌”、“消费者信赖的空气能品牌”等荣誉称号。在20__年里，面对国外市场相对低迷的环境下，公司成功实现年销售额超过1.5亿元，相比20__年增长45%。国内市场经销商数量增加了100多家，相比20__年，增长翻了一番。在产品研发方面，华天成公司投入了500多万，建有符合欧盟标准的热泵实验室，目前产品品类覆盖了家用一体机、分体机、方形机，以及商用低温机、高温机、特种烘干机、泳池机等近80个品种，成为目前空气能热水器行业里产品最为丰富的专业热泵生产企业。在20__年下半年，随着企业的快速发展，目前已在广东增城、河源建有生产基地，面积超过100亩。总之，20__年华天成公司所取得良好业绩，当然离不开在座的广大经销商对公司的大力支持，谢谢大家!
这2年，在全球金融危机的冲击下，华天成在很多企业认为是生存和发展的危机时，却反其道而行之，视危机为发展的时机，加大市场投入力度，抢占优势广告资源。目前在全国各大新闻网、专业市场杂志、交通要道等显著位置均能见到华天成广告的身影。
华天成公司作为中国节能空气能热水器的倡导者和推进者，一直以来积极参与我国的空气能热水器推广活动。凭借过硬的产品竞争力、品牌美誉度以及历年来在大型项目中的突出表现，再次助力国家节能减排工作的推进。在20__年至20__年间，华天成出口至欧盟国家的热泵热水机累计销售额近10亿元，为全球节能做出了突出贡献。20__年，通过推广政府补贴产品，有效带动其他配套节能产品的销售;通过联合国家、各中标地区政府对华天成品牌进行宣传、推动，快速有效的提升了我司品牌形象在消费者心中的影响力。
20__年是华天成公司的一个整合年，整个市场营销策略都在不断地向国内运营模式过度。过去公司虽然占到的市场份额也很大，但是由于一直采取传统的运作模式，总有一种力量打不出去的感觉，无法发挥华天成品牌的强大国际化品牌的影响力。所以在20__年初我们顺应市场发展需要，整合业内优秀资源与优秀的经销商，建立多渠道运营模式。新的营销模式的建立一方面是适应行业发展的大方向，另一方面更是公司自身在寻求突破与蜕变。20__年华天成公司将继续在这种多渠道的基础之上，将多渠道销售的优势与运营中心的优势相对接。
渠道之于企业，就像发达的树根之于参天大树一样，它为市场提供“养分”并确保其具有良好的吸收能力。渠道驱动战略，是华天成公司成长的主要动力。华天成公司多层次的渠道进化步骤，已经内化为自身的成长基因。
近几年来，公司对渠道进行了大规模的扩充和精细化改造，全国终端拥有近百家省级运营中心、数百家品牌形象店及上千个终端分销网络，分层覆盖了全国各级市场，渠道的不断完善也是使华天成家商用系列产品快速占领市场重要因素。
在新的一年里，公司将投入大量的人力物力在终端渠道的建设上，提升专卖店在终端表现力，培养终端营销赢利新模式，走务实的发展之路。重视二、三级市场，并对市级市场深耕细作。在市场开拓上加大力度，加大投入，在全面开发网点，深耕渠道的同时，优化二级分销网络，进行渠道优化升级。同时公司也将在各方面全国最大限度的支持，除销售政策支持外，专卖渠道投入、市场推广、促销活动、人员配备等都将一一落到实处。
面对20__年，在机遇面前，公司已抢先发力，为企业的纵深发展做好了充足准备。公司将继续完善运营中心模式，加强二级分销网络建设，加强对地级经销商的扶持力度，使渠道向终端延伸。同时公司将不断丰富产品系列，在扩大低温机、高温机系列产品的产能基础上，加快新产品的研发速度。
展望20__年，华天成电器有限公司将以更强有力的姿态，更猛烈的动作，开拓更广阔的市场。同时在新的一年里，我们所面临的市场机遇和挑战，需要全体经销商继续努力和大力配合，创造更好的业绩以谋求更大的发展。
最后祝各位经销商同事们生意兴隆，财源广进，再创辉煌!也祝各位来宾、媒体朋友们身体健康，万事如意。
谢谢大家!
