周末暖场活动方案_关于周末活动的策划方案范文
一、活动目的
1、通过周末暖场活动形式使老客户对项目和新利好信息有一定的了解。
2、通过周末暖场活动促进客户到场，建立良好销售基础。
3、稳固**本地市场，进一步提高销售。
、改变**市场对项目的认知度，提高项目在**市场的知名度和美誉度。
二、活动简述
时间：20xx年11月
地点：久府和园接待中心
规模：50-100人
活动推广方式：
1、短信、电话邀约登记确认
2、前期微信释放
三、活动组织建议
1、雨伞彩绘DIY
2、圣诞树DIY
3、马克杯DIY
四、前期准备工作
1、准备事项：完成场地现场布置，会场的摆台，现场背景音乐调试工作
2、准备事项：物料工具准备到位，舞台背景，易拉宝，资料完成制作摆放到位
3、11月5日前邀请人员名单确认
5、活动主题
主推：
与PARTY有约
久府和园，周末精彩PARTY活动系列季
6、活动内容
1、销售讲解项目及项目利好信息
2、介绍项目销售政策
3、DIY活动
、抽奖环节
7、活动现场布置
区域
项目名称
规格
数量
备注
外场气氛布置
气球空飘
10个
环绕售楼处一圈摆放
售楼处外围
现场布置
主形象背景桁架
6m×4m
1个
活动主题
红地毯
根据现场实际计算
地贴
1:1X1M(圆形)
根据实际情况定
活动主题
销售政策门型展架
80×180cm
2个
销售政策
活动须知展板
80×180cm
2个
活动流程
主持人
1人
8、物料准备
1、礼品袋：600个
2、单页：600张
3、售楼处水果糕点：苹果、圣女果、荔枝、葡萄、西瓜、**瓜，及铁盘12个、水果夹12个、一次性杯600个、牙签6瓶
、小瓶矿泉水600瓶
5、抽奖箱1个
9、礼品建议
一等奖：苹果6S2个
二等奖：充电宝50个
三等奖：水杯100个
纪念奖：雨伞、纸盒、大米、(所有人可以选择一样礼品)
十一、人员安排
售楼处：
案场接待人员10人
秩序维护2人
水吧台服务员4人
保洁2人
保安2人
糕点水果示意
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