代理区域合同范本
甲方：
乙方：
甲乙双方本着对《***》系列药品品牌在乙方代理区域达成市场开发维护战略同盟关系，特此制定以下甲乙双方的条款。
甲方授权乙方作为__省市________县所有《***》品牌产品的独家代理商。市场保证金为__________元。
一、甲方的义务和权力
第一条甲方所供给药品的质量应符合国家药品相关标准。
第二条甲方按代理底价出具增值税发票及其他必要单据，高出低价部分甲方不承担税费。
第三条甲方负责按乙方合同指定的到站承担一次性运费及保险费，到站后的短途转运费用和因乙方造成的退换货费用由乙方负责。
第四条甲方保证将产品保质、保量、按期交付乙方，如发生破损，乙方应在收货后三天内向甲方提出换货，商讨后取得一致意见。
第五条甲方按双方协商采购价格执行，该价格包含成本、运输、包装、伴随服务、税票(换货产生的运输费用由乙方承担;由于运输产生的包装破损而产生的换货运输费由甲方承担)。
第六条合同履行期间如遇原材料涨幅、以及产品规格的变化，甲方提前一个月和乙方协商。然后由甲方做价格上面的调整,现提货价格参照附表：
第七条甲方的违约责任
(一)甲方确认乙方发出的订单通知后拒绝供货的，应承担违约责任。
(二)甲方违反本合同的规定，向第三方供货，承担违约责任
(三)甲方所供药品因药品质量不符合有关规定而造成后果的，按相关法律规定处理。
二、乙方的义务和权力
第一条乙方旗下所属药房凡是***品牌系列品种一律作为主推品种销售(现有品种及后期新增新品)。
第二条：乙方年销售量为__________________万元，季度为_________万元，月_______万元。每年年销售量按15%递增。
第三条乙方区域内出现乙方代理的《***》系列品种，甲方应无条件派出业务人员将其收回。
第四条乙方根据市场情况，积极维护甲方价格体系，不得乱价影响其它市场。
第五条乙方不得以低于甲方开票价格进行批发或零售，一旦违背，甲方有权取消其相应资格及其优惠承诺，并有权进一步追究责任。
第六条甲方根据乙方一个月的提货数量进行现款结算提货，乙方须按合同上的账号进行结算支付货款，货款以公司帐户收到货款为准，在甲方没有授权本公司业务人员进行现金、支票等结款方式时，甲方不承担此货款风险。
第七条乙方在代理期间，如发现有向所代理产品区域以外的区域窜货，甲方有权做相应的处罚，情节严重者取消其独家代理资格。
