经销商发言致辞稿大全
各位来宾，朋友们：
大家晚上好!
首先非常感谢各位来宾的光临，您的到来不仅是对我们工作的肯定，更会增进彼此的感情，加强相互的了解，良好的沟通是共赢互惠的关键。我们所取得的成绩，离不开您的大力支持和精诚合作。借此机会，我代表信开公司的全体员工，向你们多年来直接或间接给予我公司一贯的支持和友好的合作表示衷心的感谢!
随着传真机产品从成长期走到成熟期，竞争不断加剧，产品从出厂到消费者手里这段过程中，所产生的利润越来越小，行业风险遂年增大，遗憾的是当风险来临的时候，原松下传真机的省代并没有积极的努力去维护供应链的完整和连续性，串货从我个人感情上是可以理解的，但既然串了就要做好今后全面终止合作的想思准备!不要再幻想从我公司拿到产品。既然出轨了那就离婚吧。更有甚者通过无限期的延长进口商多年来给予他们的信用帐期变现之后去串货，就不得不让人怀疑其合作的诚意。一度流传着“不拖进口商的款拖谁的款”如此不负责任的流言。不但如此，他们还在巨大的销量面前忘记了承担新产品推广的义务，使得很多卖点突出的产品在二级市场上难得一见!也曾流传着“等其他人卖起来了我再卖”这样不承担义务的论调!
有鉴于此，信开公司于去年11月在全国开始执行现款现货的销售政策，并优先以西南区为试点进行资源前移，重心下沉，把产品直接供到零售商手上的战略调整!不支持再批发业务。正因为这样才有了今天和广大零售商朋友的聚会，虽然在座的朋友有很多是第一次如此近距离的与信开公司亲密接触，但我相信在过去的几年里您一定一直都在供应链的最前端，默默的为松下传真机的销售起着最关键的作用——临门一脚!
信开公司不会忘记你们，会把更具竞争力的产品，更合理的政策通过在云南省建立13个办事处的形式毫无保留，毫无折扣地直接提供给您!以寻求在现款的模式下压缩您的资金占用，提高您的资金利用率，提供更及时的物流及服务!鼓励并大力支持以店面和直销为核心竞争力的商家!以签约网络店的形式保证那些有良好信誉并有一定推广能力的经销商的利润!以渠道保护的方式提供足米的进口原装色带以保证售后利润，并提升您公司的口碑。
可喜的是，我们看到：1、随着国民经济的快速发展，第三产业和服务业管理的日趋完善，加之传真机的价格更加平民化，以及计算机及外设的普遍应用，使得原来没有使用传真机概念的服装，小商品，餐饮，旅游等行业开始大批量购买传真机或小型一体机，客观上促成了办公设备市场的扩大。2、政府部门，银行，电力，通讯等大客户随着办公自动化和办公效率的要求逐年提高，传真机更新换代的要求非常强烈。3、普通的家庭用户。受中国传统文化因素的影响，见字如见人，家书抵万金的固有意识依然根深地固，而且两代人异地居住的现象越来越多。传真作为一种特别的沟通方式，完全符合传统文化和现代生活节奏的双重需要。不仅如此，传真机兼有的2.4G数字无绳电话，复印乃至小型打印等功能，这些功能概念的普及对于普通家庭用户来说无疑会是另外一种吸引力;从20__年的实际销售上看，家庭客户市场正在步入成长期，随着松下2.4G数字无绳电话机市场的全面启动，对加快这一进程也到了非常积极的作用。
性价比是相对的，换言之，每个顾客对性能的理解是不一样的，有的喜欢款式，有的喜欢多功能，有的喜欢先进的打印方式，有的喜欢无绳子机等等，需求的差异导致任何一款型号都有其市场细分后的消费者，松下品牌“靠附加值维护利润”的经营理念和强大的研发能力使得所有的型号都不会是鸡肋，它们并不缺少消费者，缺少的是发现这些消费者的眼睛。
信开公司的发展，离不开广大经销商朋友的真诚合作，我们也不会浪费您每一分的信任。相信以我们的远见和诚意加上你们的任信与极强的射门能力。取得双赢就在明天!预祝20__年销售的松下通纸传真机、松下电话机和电子白板有更大的提高，我们双方的事业和利益有更大的进步!
