最优秀个人简历范文
基本情况
姓名：性别：男
出生日期：1972-11-11婚姻状况：保密
国籍：中国民族：汉族
身高：182CM政治面貌：群众
教育程度：本科毕业时间：1998年7月
户籍：四川广元现居住地：四川成都
自我评价
1、有3年的医药销售、营销、基层管理经验，具有较强的销售意识及销售技巧。
2、具备医药专业知识背景，具有较强的沟通及表达能力。
3、具有较强的组织、执行能力及应变能力，具有团队合作精神。
、能独立完成市场活动策划方案并执行实施，能承受高强度的工作。
5、喜欢出差的工作，工作积极主动，喜欢具有挑战性的工作。
工作经历
2009年6月—2012年3月：XX邦健医药科技有限公司
【单位性质】：私营/民营企业(1000人以上)
【所任职位】：营运七部销售值班经理/店经理
【工作地点】：广州
【职责描述】：
1、根据公司每个月下发的任务，制定具体的销售计划及每个人的销售任务，确保完成销售任务!
2、组织员工学习产品、专业知识，定期模拟扮演“销售员与顾客的销售技巧”，提高团队的销售水平!
3、分析每日的销售完成情况，总结不足之处，提出解决方法，去提高销售!
、每周组织员工召开周例会，传达公司新动态及发展战略方针，总结每周的销售情况!
5、执行好每月会员日的销售工作及每月的促销活动工作，从而提高门店的销售!
6、根据公司的定岗定责开展药品陈列管理及卫生检查等的工作!
7、做好新会员开发，老会员维护及回访等工作!
8、时刻关注了解竞争对手的动态信息!
《工作业绩》：带领5人的小团队并有效的管理，在2010年3~12月任职期间，销售同比2009年提高5%，荣获公司小店组“门店销售飞跃奖”!
项目经验
2011年12月--2011年12月策划2011年度公司在广宁地区举行的答谢会员活动项目
【项目描述】：《项目描述》：在公司的零售药店销售额中，会员消费额约占总销售额的60%,在这个竞争激烈的医药行业里，拥有多少有效的会员，无疑决定着公司未来的发展!
《活动项目内容》：1、免费早餐茶;2、免费的特色服务;3、免费的健康咨询;4、免费送礼品;5、免费抽大奖等内容!
【责任描述】：《担任角色》：副协调
1、策划方案
2、书写活动操作细、注意事项及具体工作明细表
3、活动项目宣传及跟进
、现场协调、执行、调动
教育背景
2007年09月—2011年6月：xx医学高等专科学院药学大专
【专业描述】：重点学习的主要课程：临床医学、药理学、药学综合与技能、天然药物学、药物化学、药物分析、药事管理法、药剂学、市场营销学及人际沟通学等学科知识。熟悉、掌握各学科的基本理论知识与实践技能操作。
培训经历
2010年3月—2010年4月xx药品食品监督管理局医药高级购销员医药高级购销员证书
【培训描述】：通过培训，让我学到更多的临床医学及药学方面的专业知识，让自己以更加专业化的身份去面对工作，去帮助每一个患者!
2009年6月—2009年6月xx邦健医药有限公司销售技巧的培训
【培训描述】：对于不同类型的顾客，实行对应的销售技巧及询问技巧，在培训期间，现场实行“一对一”或“一对二”的销售技巧实战训练。通过这次培训的学习，让我具备更加出色的销售意识及询问沟通能力!
