药品销售合同范本
甲方：(以下简称甲方)乙方：(以下简称乙方)一、合作共识：
甲乙双方在依照国家法律法规的基础上，本着平等互利，团结协作，共同发展，长期合作原则上，制定本合同。二、代理区域：
甲方授权乙方作“”在区域代理商。三、代理期限：
1、本协议于年月日签订，自签订之日起生效至年月日止，年期限。
2、合同期满双方欲续签合同，应在合同终止前一个月提交续约协议，乙方具有有限续约权。销量递增情况由双方协商，经对方同意后办理续签手续，合同期满周内如甲方未收到乙方有关续约的申请，则视为自动放弃续约权。四、价格体系：
按照甲乙双方的商定，甲方将其产品按本合同价格供给乙方，如因主要原材料、能源等涨价引起的生产成本提高，经双方友好协商，在乙方同意并接受的条件下按同比价格提高供应价，如因国家政策调整下调药品价格时(或市场上同类产品出厂价明显低于甲方供货价时)，甲方应合理降低供应价。
五、结算及开票：
1、结算方式：合作方式为实销实结。乙方每月月底盘点当月销售数据，甲方根据数据开具增值税发票进行结款。每月____日对账，___日前回款。
2、开票：甲方按代理底价出具增值税发票及其他必要单据，若乙方另有需要，高于代理底价开票的高出部分的税金由乙方承担。
六、返利、考核、产品宣传推广与市场开发支持：
1、甲、乙双方商定年销售指标:年完成销售件。2、年月度销售指标分解明细表：单位(件)
3、考核：
区域代理的任务指标按“月销售指标分配表”为考核依据，按月考核，累计个月未完成任务将取消区域代理资格;个月后仍为空白市场的地区，甲方有权收回进行二次开发，若空白市场较大可适当调减乙方任务数量;其他空白地区乙方在承担任务量的前提下，与甲方补充协议后可以优先开发。
、返利：
1)年度内完成销售任务件，给予即时兑现返利;
2)年内超额完成销售任务，超出部分，给予返利：元/盒;年底一次性兑现。
3)所有返利，以方式兑现。
5、产品宣传与推广：
1)乙方在所负责销售区域宣传、推广甲方产品，甲方提供数量合格的产品资料、宣传资料。甲方若需乙方进行产品宣传，乙方应按照甲方的要求执行。
2)甲乙双方应定期相互提供信息和市场报告，尽可能的保证产品销售。
3)甲方同意为乙方开具供货产品在约定区域的代理销售委托书及开展业务所需的其他相关资料。
)甲方协助在乙方代理区域内的招标，及时提供各种招标所需的资料。
5)甲乙双方须设立专人管理普药产品的市场运作，及时保持沟通联系。
6)乙方有权依照甲方有关规定在指定区域内扩大供货产品的销售，发展下游分销商、销售商并积极组建终端销售队伍，推广甲方供货产品。
6、医院开发支持：
自合同签订之日起，乙方按期完成目标任务，公司给予以下市场开发支持：目标医院销量考核、支持标准：
注：赠货与目标医院所销售品种相同
