月末个人自我评价
进厂一个月来，从一开始对产品的不熟悉，到对现有产品的具体分类，应用场合，再到实际的产品配单，产品性能、功能的认知等，在必须程度上得到了全面了解。对于此刻在公司工作的我来说，怎样去适应这个行业，适应这个公司。面临的困难还是存在，此刻的我对于与客户沟通方面还有待加强。可是这些困难我相信我都能在以后的日子里经过自我的努力必须能做到最好。我也相信我有本事把这个岗位的工作做到最好。以下是将近一个月以来的工作情景及以后的工作状态汇报如下：
1、努力加强产品知识学习
为了能尽快加入安防行业的销售工作，对产品的功能学习及产品在实际应用场所的学习是必不可少的。经过工程部陈工的细心指导和销售部俞经理的虚心培养。现对产品的认知度有了极大的提高。后续将更加努力的学习，做到能对每款产品功能的真正了解。
2、加强与客户沟通的协调本事
实际工作中，也曾被客户的一些问题问倒。针对这些问题，公司也在加强对我们新人的培养力度。销售部罗经理也尽心尽力的在为我们解答一些客户常问问题的解答方法。我相信经过公司的培养，在以后与客户不断的交谈中，自我的沟通本事也必须会越来越圆滑，做到在维护公司利益的同时也能稳住现有的客户源，保证产品市场的开发与拓展。
3、产品的演讲本事有待加强
一个好的品牌，一款好的产品，在做品牌推广或产品介绍时，在应对不一样的客户对象讲解方式上是完全不一样的，在这一点上我个人真还有待加强，试从以下几个方面着手：其一、了解产品，仅有全面的了解产品，才能把产品的优势特点展现出来;其二，加强语言功底，练习发音，控制语速;其三，进行各种产品的演讲练习。
4、评价与收获
细节决定成败，一个品牌的推广与服务意识的树立，需要行内人的认可。那这就要提升公司内部人员的品牌意识。一个企业能不能在这个行业内生存起决于员工的素质、工作本事。在以后的工作中我将以百分百的业务水平来对待我们的客户，以创新的精神来发掘不是问题的问题，在稳定老客户的同时又能开发新的客户。与公司一齐努力把我们的企业做到最好、最大、最强。
