营销店长如何自我介绍
(1)根据直营店工作流程，安排和检查各项工作的进展情况，销售情况准确掌握销售动态;对货品资料、货品信息(新货与畅销货)及时了解，合理组织货源;
(2)关注市场行情和消费者需求，按时达成销售目标;
(3)完成店内日常运营及市场开拓工作;
