服装招代理广告词
1、有的亲问我，这两天怎么没见我刷广告呢?我笑笑回答，微商就是这么方便自由啊，你想做时就做，想天天做就天天做!不比开实体店呢，打开店门还得随时守在那里望着那些货，担心什么时候售的出呢?我出售货源就不同，拥有所有货源品种，又不用囤货。
2、让观望的继续观望，让担心的继续担心，让害怕的继续害怕，让赚钱的继续赚钱，任何现状都是在考验我们的心理素质!任何市场也都是在遵循商业的自然法则!适者生存，优胜劣汰!一想二干三成功，一等二看三落空，等三年，一成不变，干三年，风光无限!赢在行动，输在犹豫!错过的不只是机遇!
3、当我收入几十的时候，你在偷笑我不务正业;当我收入几百的时候，你还在偷笑并且不屑一顾;当我收入几千的时候，你开始思考了解资料;当我收入几万的时候，你开始急了早知道就咋样。很多人用自己的时间去见证别人的收入，见证别人的梦想，忽略了自己的思考。问题的根源在自己，关键是你怎么看，你想要什么样的结果，谁不是从0开始呢.别错过了解的机会!
、你拿二级，能吸引零售客户;你拿一级，能吸引二级和零售客户;你拿总代，能吸引一级、二级和零售客户。格局大小自己决定，不要问别人赚了多少先看别人付出了多少!
5、生孩子，明明知道痛，可却还是生了。投资，你明明知道有可能会亏，但你还是投了。一毛钱不想投资，一点都不想付出，却想着月入过万和十几万?那是做梦了。成功人的两会:开会、培训会。普通人的两会:约会、聚会。穷人的两会:这也不会，那也不会。奋斗的人两会:必须会，一定得会!正在拼搏的你是否深有体会?
6、如果你正处于瓶颈期，不要着急，调整心态，可以带上产品出去走走，拍拍照，可以在家整理整理资料，一定会有“意外惊喜”的。微商这么自由。不要急躁只要静候!
7、微商怎么做?【实体店与微商的区别】实体店和微商就是你有20万租店面，我有20万囤货。你在装修，我在卖货赚钱。你在招服务员，我在一边卖货赚钱一边招代理。你开业了，我成本赚回来了
8、每天有人退出微商，每天有人加入微商。这就是坚持跟不坚持，努力与不努力。做好微商，不是靠上家，不是靠听课，最主要靠的是自己!听得再多没有执行力等于浪费时间!像减肥一样，我教你200个减肥方法，你不实践，一样还是胖子!实践和执行力最需切记：万恶源于一个字懒!命运掌握在自己手中。
9、2015进入微商前提：你必须选对的产品、然后选对带着你前进的那个人、还要加入一个特别棒的团队。缺一不可!
