关于赚钱的心得感悟范文
今天，金笔作文学校举办了“带着爱心赶大集”的义卖活动，我心里激动难耐，早早地来到了义卖现场。
到了财富广场，才发现自己似乎晚了一点——那里已经是人声鼎沸，热闹非凡，人来人往，金笔学员摇身一变成了小老板，或坐或站，大声吆喝着自己的商品。我赶紧跑过去占了一块空地，要不然一会儿，我上哪儿摆摊去呀?
我先铺好几张报纸，用几本书压着，再把我的书、玩具、零食等纷纷掏出我那个超大号的包，轻轻放在报纸上，分好类。最后把我小商铺的招牌“快乐商店”放在店铺最显眼的位置。蹬蹬蹬，快乐商店开业啦!(撒花撒花……)我一上来便用了我的杀手锏——“小美女，看看这只小熊可不可爱?”我抱着一只玩具熊笑容满面的在一个七八岁的小女孩面前推销着我的商品，但小女孩却不屑的说：“不好看，还没我家的那只狗好看呢，妈妈，我要熊猫玩具。”只听那女孩的妈妈宠溺的说：“好，我们买熊猫。”像没看见我那黑得像锅底，勉强维持着笑容的脸。等她们走远，我郁闷地摸摸鼻子，对着那对母女离开的背影，狠狠地剜了一眼，转眼看着那只旧小熊，似乎，还真有点破啊……首战失败，但并没响到我挣钱的决心，反而令我越挫越勇。下一个来光顾快乐商店的是风名十多岁的小男孩儿，他们似乎看上了几本侦探小说，我马上抱着书和煦的对他们说：“四元三本，这是市场上最便宜的价啦!这里面的故事很好，既惊险又刺激，这几本书我买的时候十多块呢!”看着这几名小男孩似乎被我说动，，我再接再厉，刚想说什么，他们之中的一个人指着对面那个商铺说：“那儿有卖侦探小说全集的!”他们一听，惊喜地朝那边跑去，我恨得牙痒痒，只能说：“唉，别走啊，二元三本，一元五本，好商量啊!喂!“我不满地瞪着对面的摊子，心想：好啊，敢跟本小姐抢生意，你们死定了。
时间一分一秒地过去了，“快乐商店”似乎要改成“悲哀商店”了，在这期间，我竟然没卖出去一件东西。眼看义卖就快要结束了，我只好扯着嗓子丝毫没有形象的喊：“快来看，快来看，最便宜的书，最好玩的玩具，走过路过千万不要错过……”终于，我的努力有了回报，三个小妹妹跑来问我：“姐姐，这个小兔子多少钱啊?”我急忙答道：“五元一只。”但看见也们剧变的脸色，我连忙改口：“不过，本店今天大甩卖，二元一只。”见她们喜笑颜开的脸，唉，我的第一件商品——毛绒小兔终于卖出去了。挣钱不易啊!
活动结束时，我共卖了五元钱，我将这五元全部捐给了那六位贫困的学生。在这次活动中我明白了一个道理：挣钱不易，我们要感激父母对我们的养育之恩，珍惜每一分钱!
