2023年区域代理合同范本大全
甲方：
乙方：
甲方作为荷兰飞得速Pantex专业鸽药中国总代理。为了维护甲、乙双方的合法权益，经双方协商，乙方作为区域销售代理事宜达成如下协议条款：
第一章术语解释
第1条区域代理商：具备商业信用、销售渠道和经销信鸽药品经验，并由甲方授权且能严格遵守甲方有关销售规定，在甲方指定区域范围内独家销售甲方产品的(自然人或法人)即本协议之乙方。
第2条货款结算方式：现款现货。
第3条提货方式：甲方负责运输。
第4条供货价格：供应价为代理商统一价格。
第5条乙方只允许在甲方所规定的地区范围内销售。如乙方在销售过程中出现低价冲击外地市场，一经查实，甲方将停止供货，并取消乙方代理权。第6条退换商品：乙方在销售过程中，如需调换，包装必须完好如新。若因销售不利导致产品过期，则不予退货。
第二章权利和义务
第7条甲方享有如下权利：
1.对区域代理经销行为进行考察、评判，以确立或取消区域代理;
2.销售区域的划分;
3.产品价格的决定;
4.企业形象设计及产品广告形式的决定;
第8条甲方应履行的义务：
1.进行广告宣传和形象宣传;
2.协助指导乙方开展产品广告宣传、促销活动;
3.协助乙方培训具有专业技术知识的经销及售后服务人员;
第9条乙方享有如下权利：
1.在规定的代理区域内独家代理甲方提供的荷兰飞得速Pantex产品。
2.参加甲方组织的专业培训。
第10条乙方应履行的义务：
1.严格遵守甲方的销售规定及市场价格;
2.配合甲方对假冒、侵权产品的打击;
3.按期提出需货计划、发货安排及市场预测;
4.按甲方提出的有关售后服务要求，作好售后服务工作，反馈产品质量信息;
5.配合甲方做好市场调查、广告宣传等工作;
第三章承诺与违约
第11条甲方承诺：
1.甲方在协议期内，在乙方所属代理区域内独家向乙方供货;
2.甲方保证乙方得到的产品为在有效期内的原厂产品。
3.甲方将在公司网站上为乙方进行宣传。
第12条乙方承诺：
1.设有专门的经营场地、人员来销售甲方的产品;
2.按甲方规定的统一价格范围出货，不得私自进行价格浮动;
3.乙方向甲方订货，每次不少于5000元人民币。若乙方在一年内无法持续订货，则甲方有权停止向乙方供货，并取消乙方区域代理资格。
4.乙方不可将甲方产品销售到非乙方所属区域，且不可从非指定渠道进货。
5.对甲方所有销售文件严格保密;
第13条违约条款：
1.甲方违反此协议所规定的条款，乙方可以书面提出异议，甲方应在尊重事实及双方利益基础上尽快给予解决;
2.乙方违反此协议所规定的条款，甲方有权根据乙方违约情况作出处理决定;甲方可采取的措施包括：警告、停止供货、取消代理资格等方式;
3.乙方经营严重不景气或有其他严重违约行为的，甲方可以终止其代理资格;
4.乙方的严重违约行为造成甲方损失的应承担违约责任，并赔偿甲方损失;
5.甲方决定取消乙方代理资格前一个月应书面通知乙方;
6.本条款未尽事项，参照甲方其他制度执行。
第四章区域划分
第14条甲方授权乙方负责在________地区内荷兰飞得速Pantex公司产品的销售。
第五章其它事项
第15条本协议执行时间从年月日到年月日。第16条本协议一式两份，由双方签字盖章生效。
第17条本协议有效期限一年，期满后甲、乙双方协商决定是否续订。
第18条本协议未尽事宜，由甲、乙双方协商解决，协商不成则由甲方所在地有关机关解决。
第19条法院管辖地以甲方所在地为准。
甲方(公章)：_________乙方(公章)：_________
法定代表人(签字)：_________法定代表人(签字)：_________
_________年____月____日_________年____月____日
