保健品工作计划范文
一、前期准备
1、产品的选择与分析
根据淘宝网及阿里巴巴的调查显示，减肥瘦身的产品有以下几类：胶囊，减肥茶，口服药片，速溶片，减肥贴，瘦身梅。
其中除了减肥贴之外，其他的产品都是口服类的，这样来看，选择减肥贴作为主卖产品的优势就更大一些，并且减肥贴之类的相对于其他类产品来说对身体的伤害会更小一些，而且更方便，价格也相对来说比较便宜，更易被广大的人所接受。
2、市场分析和竞争对手分析
经过调查目前减肥产品在淘宝上卖的比较好的几种产品有诺瑞特、碧生源、绿瘦、嘉龙等品牌，根据产品的概念不同可分为自然减肥、局部减肥、营养减肥、科学减肥、塑身减肥、磁疗减肥。现在网上普遍存在的产品都已经被很多人所试过了，不管哪款产品都会有差评，这样来说，一款新的产品要比网上现有的产品更具有吸引力。现在普遍的现象，肥胖者迫切想减掉身上的肉，尤其是女性，不管什么样的减肥药她们都愿意去尝试，尤其是一款新出减肥的产品，只要广告打的好，描述够吸引人，她们都会愿意掏腰包去尝试一下。这也就说明了新产品的市场前景还是挺可观的。
3、平台的选择：淘宝、微商或商城
在平台的选择上主要以淘宝和微商为主，这两种形式都可以找人一件代发，这样会节省前期的一些成本。而商城是我们后期所要考虑的。
之后取得单个产品的代理权，可建立在线订购的网站也可以说官网，可直接在网上下单订购。
、开店准备(淘宝、微商店铺开通，域名的选择，商城的搭建)
5、品牌名的确认
二、运营阶段
1、对产品进行全面的了解
不管选定哪款产品，首先要对该产品进行细致的了解包括产品的属性、成分、预计的效果、有无副作用等等。根据产品的这些信息来编写广告语、网站的内容和话术的整理。
2、推广：
站内推广：开展免费试用活动，活动期间每个ID免费领取产品一次(针对不同价格产品，免费领取的量也是不同的)，之后觉得有效果的，就必须购买使用。站外推广：
普推：包括QQ群，百度推广，论坛等。其中以QQ群推广为主要的推广方式，
初步设想的是以买家的身份向人推荐产品，主要操作：加入一些相关的女性群，在群里活跃混熟，加一些有意向减肥的人为好友，在QQ空间里发隐形广告，主要以推荐产品为主。
广告位：因为产品主要针对女性，这样我们选择一些女性相对集中的论坛(女性话题论坛，育儿论坛等)来寻找广告位;另外，小说，电影网站也是我们寻找广告位的地方，小说网站主要在言情小说区投放广告位。
淘宝客：针对产品利润的不同设置相对较高比例的佣金来吸引淘客的关注，并在各大淘宝客论坛、淘宝客相关QQ群发布招募淘客信息。
刷单：通过刷单来提升产品的销量，从来拉动需求。毕竟产品的销量会影响客户的选择。(1)根据流量来确定每天刷的笔数，这种刷法相对来说安全一些;(2)找人秒刷，这种成本较低，而且见效也快，不过风险较高。
网站：
(1)百度竞价网盟(开通百度竞价需要保健品批件)、AG网盟广告
(2)建立女性相关论坛，论坛内容主要针对女性话题。找专人每天对论坛进行维护和内容的更新。针对这个情况，找的这个人最好懂网站优化，如果不懂会对其进行简单的培训。做这个论坛的目的主要是为了储备流量资源，为以后做广告做准备。
3、服务：
(1)开通服务QQ，妥善处理客户反应出的问题;
(2)定期回访客户，询问使用效果。
三、完善阶段
1、产品授权，建立品牌
(1)与生产商交涉获得产品的使用权
(2)建立自己的品牌
2、部门发展
(1)推广部：负责产品的推广，活动的策划、
(2)招商部：负责招收各类线下线上代理。
(3)销售部：负责产品的销售工作。
(4)客服部：负责售前咨询及售后服务。
(5)物流部：负责客户资料的整理和产品的配送。
