业务代理合同范本
甲方：
乙方：
甲、乙双方本着互利互惠、共同发展、友好合作的原则，就乙方在省市(县)范围内独家代理甲方产品的销售权等有关事宜，协商达成以下协议：
一、代理条件
1.甲方根据市场规模收取一定数额的保证金，保证金分为30万、20万、10万三个级别。乙方交保证金后，可在甲方仓库提取同等金额的各种管材、管件等产品。
2.甲方保证企业合法经营，保证产品质量，并向乙方提供相关证明、证件、产品介绍光盘。乙方保证其企业合法经营，乙方在代理区域内所需的工商、税务等手续，由乙方办理，责任由乙方承担。在乙方区域内办理的准用证(或备案证)，由乙方负责办理，所有权归甲方(乙方借用原件需出具手续)，费用由甲方审核后承担。
3.乙方根据自己店面情况制作门头广告，内容、样式必须按甲方提供的统一样式制作，费用由乙方承担。甲方向乙方提供的产品说明书及资料汇编，甲方象征性收取0.5元/本的工本费。
二、付款及运输方式
乙方付款提货。甲方在收到乙方的款项后，根据乙方订货传真(或函件)明细，尽快准备货物并协助乙方联系运输车辆。一般情况下，甲方承诺款到七日内货物一定发出。如有特殊情况，甲方提前通知乙方，双方另行协商供货时间。
一般情况下，货物运费由乙方承担。为鼓励代理商的销售积极性，甲方承诺纳米抗菌不锈钢塑料复合管材及配套热熔卡压式管件一次进货30万元以上的(含30万元)，运费由甲方承担。
三、代理责任
(一)乙方须积极开拓本地市场，完成甲方规定的万元(含)的年销售任务。其中，一季度任务万元，二季度任务万元，三季度任务万元，四季度任务万元。
甲方根据乙方的实际提货额，按规定返利，具体为：
纳米抗菌不锈钢塑料复合管及配套热熔卡压式管件在全国市场实行统一市场指导价，乙方必须遵守。按公司指导价格下浮35%为出厂价。
此外，为了鼓励代理商的销售积极性，特实行如下返利(奖励)政策：以每三个月为一个销售季度，每三个月累计销售额(进货额)为考核目标：三个月累计销售达到5万元，在出厂价基础上返利5%;
三个月累计销售达到10万元，在出厂价基础上返利10%;
三个月累计销售达到20万元，在出厂价基础上返利15%。
注：以上15%中，10%为销量奖励，2%为设计费补贴，3%为广告费补贴。设计费需出具相关设计人员的工作单位、联系方式，广告费需出具广告发票。如乙方连续两个销售季度未能完成规定销售任务，甲方有权取消其代理资格，并在该区域发展新的代理商。
2.黄铜卡套式管件按公司指导价下浮40%，黄铜对内丝球阀下浮35%。
3.无规共聚聚丙烯(PP-R)管材及管件，按公司指导价格下浮65%。
.超额完成规定年度销售任务，将有资格获得新超公司额外奖励：完成50万元以上，奖励电脑一台;
完成150万元以上，奖励微型面包车一辆;
完成500万元以上，奖励捷达轿车一辆;
完成1000万元以上，奖励奥迪A6一辆。;
5.在原材料上涨幅度较大，甲方难以维持原价的情况下，甲方有权对产品
6.以上返利和奖励政策仅适用于纳米抗菌不锈钢塑料复合管材及配套热
