标准版销售代理合同范本
销售方：代理方：
销售代理双方本着平等自愿、互惠互利、诚实守信的原则，经充分友好协商，就代理方销售代理销售方的相关事宜，订立如下合同条款，以资共同恪守履行。
一、代理区域
代理方的代理区域为：
二、代理产品
代理方销售代理销售方的产品为：
三、代理权限
1、销售方授权代理方为地区的独家代理商，全面负责该地区的销售和经销商管理。
2、销售方不得在代理方代理区域内另设其他代理或经销商。如出现上述情况，销售方须退还代理方保证金，代理方有权立即终止代理合同及得到相应补偿。
3、代理方严禁跨区域窜货，对有跨区域窜货行为的代理方，销售方有权要求代理方无条件收回发出的全部货物，费用代理方全部承担;如果代理方不收回货物，销售方将取消其代理资格，本合同将自动终止，一切后果由代理方承担。
4、对于代理方代理的销售区域，代理方可以根据实际情况制订销售政策，原则上销售方不予干涉，但代理方对于自己以及下属经销商的经销行为负无限连带责任。
四、代理期限
1、本合同的代理期限为壹年，从本合同签订之日起至年月日止。双方可根据本合同的约定提前终止或续期。
2、代理方要求对本合同续期的，应至少在本合同期限届满前提前壹个月向销售方书面提出。销售方同意的，与代理方签订续期合同。
3、销售、代理双方约定，在本合同期限届满时，代理方满足以下条件可以续约：(1)较好地履行了本合同的义务，没有发生过重大违约行为;(2)已经向销售方支付了到期的全部款项;(3)签署放弃可针对销售方提起诉讼和仲裁的文件。
五、最低代理销售量
代理方承诺向销售方的订货量为每月平均，如果壹年内不能完成销售指标的，销售方有权取消代理方代理资格。
六、代理商品价格
1、配送价格：销售方向代理方统一配送产品的价格。
2、销售价格：代理方应当按照销售方建议(规定)的零售价格销售产品(服务)。如果销售方建议(规定)的零售价格不符合本地区市场情况，代理方需调整销售价格时，应当向销售方报告。销售方应当根据系统的统一性要求和代理方所处地区的市场情况综合考虑，作出调整价格的决定。
七、奖励
代理方年销售量达到，销售方赠送给代理方;年销售量达到，销售方赠送代理方
八、商情报告
1、代理方有权接受客户对产品的意见和申诉，并及时通知销售方，以关注销售方的切身利益为宜。
2、代理方应尽力向销售方提供商品的市场和竞争等方面的信息，每半年需向销售方寄送工作报告。
3、销售方应将产品价格、销售情况或付款方式的任何变化及时通知代理方。
九、发货方式
采取物流发货方式，代理方承担物流费用。
十、售后服务
1、在本合同有效期内，销售方应持续地对代理方提供开展经营所必需的营销、服务或技术上的指导，并向代理方提供必要的协助。
2、销售方为代理方提供的产品严格按照销售方提供的质保书和国家的相关规定进行质保服务。
3、代理方在销售完成后，应按销售方要求填写客户登记表，并应于每月定期以传真或其他形式向销售方返回客户登记表，以便于日后的售后服务和例行巡检工作。
销售方方：代理方：
代表人：代表人：
电话：电话：
年月日
