淘宝店铺推广计划
在这里我就直说推广的大概框架。
一、先做好店铺内在的完善，有了好的内在美才能吸引顾客，成就购买欲望。
1.宝贝名需要优化，多用热门的惯用搜索词，调整宝贝上架时间使之购物高峰时间段分布，利用好橱窗推荐，评价管理做下小广告。(好多买家近点第一件事情就是关注评价)
2.比如说打的旗号全场包邮就不应该出现不包邮产品(包装盒为例)。
3.宝贝描述不够详尽，且图片多重复，没有美感，店内宝贝也没有互相推广(宝贝描述莫板等)
.既然新开店铺就应该规划好，主旺旺我觉得有必要和店名一致，客服旺旺名也弄的专业点(为了以后做大做强这个是必要的，要不然让人觉得不专业)且店名简洁易记(去掉“精品”，甚至也不要“玉器”二字是不是能好点)。
5.周末不应该只接单不发货，这样会有买家反感，更会有买家流失，找遍淘宝恐怕没有几家这样的，就是在现实中也没有周末关门的。
6.店主寄语的图片怎么看着有断层，影响美观。
7.为顾客开通VIP购物。(例如购物满多少即享有本店VIP以后购物折扣。具体内用到时候再规划)最好默认购物有礼品赠送，贴上礼品标签。(有个规范就好)
简单观察自我感觉，店内这些问题，新店也属正常。
二、推广方面有免费和收费两块。
1.收费推广刚开始做，淘宝客和直通车就够了，有些官方活动可以适当参加，毕竟开始没有人气先以人气为主。(这两点的详细推广就不做解释大概费用每天50-100元，当然后期淘宝客成交率高了会有所提高但是销量也有了明显增高)
2.加商盟，泡人气互相推广。抢淘金币，发红包，抵金券等。装扮好店铺的同时也要装扮好个人空间，及时更新店铺动态，有活动要让关注的老顾客第一时间知道。(收藏有礼，评价有礼，参加团购)等到一切运转正常了加入闪电发货等!(店铺消保已加)
3.免费推广目前有微博，博客，各类网站(包括健康网站)等发博文，做广告。这两者都要经常更新，原创文章最好，要是有连载的话就是最优质的博文，可以吸引回头客。(主题都要和店铺所售产品相关联，同时添加软文即超链接)这就是大家所说的养博客。
.论坛暂时可以不弄，因为大多数论坛都是限制等级的，不够等级不能发链接及个性签名。
5.利用好百度，搜搜，一淘等搜索引擎的问答平台，淘宝帮派，江湖，论坛经常露脸。(不能直接发布广告会被删帖)
6.58同城，赶集网，百姓网等人气较重的团购网站都可以发布信息。
7.现在最好的免费推广网站就是美丽说和蘑菇街这两个购物网站做好他们就成功了一半。
8.和其他店铺互换友情链接，登陆各大搜索引擎，用旺旺，QQ等即时聊天工具的群，(不要经常乱发广告，容易引起大家反感，会被屏蔽拉黑的，尤其旺旺。)
以上是我大概总结的心的，当然要实施的话可能需要同事配合互动效果会很明显。刚开业的店铺没什么流量，和信誉。所以需要时间来积累，不可能一下子有多少成绩，前期所做的有可能只会带来流量而没有转化率，就像做广告收益需要时间，玉器行业我目前来说没有接触过，能达到多少预期目标不好说，且新店没有信誉取信大家的因素也很多，(例如信誉，证书等)信誉我们开始可以让身边的朋友，帮忙刷一些。我相信经过我们的努力互动3-4个月日均流量会达到400左右吧!转化率能达到多少，目前我还不能肯定，当然这个还要跟店铺的内在美，等很多列因素相关!(只有推广远远不够)同时我也很期待加入这个团队，与公司一起成长，有信心经过我们的努力会有更好的未来!说的比较笼统还请见谅!
